




消費者のニーズを反映した教室へとリニューアル。
前年比1.5倍の新規受講者を獲得。

営業利益は前年同四半期比、約7倍に。
大幅な増収増益となりました。

2017年12月期／上半期
新規受講者

2017年12月期／上半期
損益計算書

忙しい現代女性のライフスタイルに合わせた

通いやすい内容・回数の教室を企画したことで、

販売機会の大幅な増加が実現しました。

木村拓哉さん／戸田恵子さん／田中麗奈さん／

真矢みきさん／観月ありささん／麻生祐未さん／

渡辺謙さん／岡江久美子さん／卒業生のみなさん

【歴代イメージキャラクター】

「早くて、きれいで、カンタンに。」
「お出かけまで15分♪」

●春の教室

新規受講者数　7,153名様
開講教室数　　1,090クラス
きもの消費者への第一歩を
踏み出したお客様多数！！

2017年春「新・きもの着付け教室／受講料無料」広告
イメージキャラクターは女優の米倉涼子さんを起用。

（2007年～2016年）
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※2017年12月期の通期計画は、2017年6月12日発表数値によるものです。今後の業績推移に応じて、修正の必要が生じた場合は速やかに公表いたします。
※当社の売上高は、販売仲介による手数料収入と仕立て代（加工料収入）と小物売上高を計上しています。

②2017年
第2四半期実績

通期計画達成まで
①－②

①2017年12月期
計画値

＜ご参考＞
2016年

第2四半期実績

項 目

（単位：百万円）

 

売上高

売上総利益
（売上総利益率）

販売費及び
一般管理費

営業利益
（営業利益率）

経常利益
（経常利益率）

連 結
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Kimono 
Permanent 
Policy
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Kimono 
Permanent 
Policy
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親会社株主に
帰属する
当期純利益



Kimono 
Permanent 
Policy
SINCE 2017

Kimono 
Permanent 
Policy
SINCE 2017

TOKYO PRO Market上場後
初の黒字化を達成。
自社製品の博多帯の売れ行きも好調。

自社クレジット（分割払い）の
取扱い増加に伴い、取引高アップ。
連結業績の向上に大きく寄与。

2017年12月期／上半期　連結子会社
株式会社はかた匠工芸

2017年12月期／上半期　連結子会社
ニチクレ株式会社（旧 日本和装クレジット株式会社）

【はかた匠工芸の業績】

【男きもの専門店 SAMURAI】
【きもの安心保証 取り扱い開始】

博多織の製造販売業、「男きもの専門店ＳＡＭＵＲＡＩ」の運営
【事業内容】

当社グループのお客様向けショッピングローン事業
【事業内容】

2016年12月期第２四半期 323 △12 △13 △13

売上高 営業利益 経常利益 当期利益

2017年12月期第２四半期 589 3 1 1

（単位：百万円） 【ニチクレの業績】

2016年12月期第２四半期 108 67 38 24

売上高 営業利益 経常利益 当期利益

2017年12月期第２四半期 183 127 98 65

（単位：百万円）

米倉涼子さん着用の
はかた匠工芸オリジナル博多帯も

大変好評です。

オープン３周年で、累計来店者数10,000名様を突破。

今期からは定期的に大型イベントを開催するなど、お客様の満足度を高める

取り組みを実施しています。また、インスタグラムなどSNSを効果的に活用し、

若年層も見据えた幅広い新規顧客獲得に向けてさらなる取り込みを始めています。

きもの修繕保証サービス

「きもの安心保証」の取り扱いを開始。　　　

これまでにない、きものに特化した、

和装業界初の保険商品です。
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