


　　以“创造文化商务”为己任，日本和装联合控股株式会社的企业理念及其精神用一

句话概述就是“有人们喜悦之地，就有繁荣”。

　　我们感觉在我们从事的业务中，最重要的是能够让有缘相会的各位朋友由衷地感

到“幸亏有你，幸亏遇到你”。

　　当然，这里包括与每位消费者（顾客、会员）的交往，同样也指与股东、客户以及所

有合作者的关系。并且与每位员工之间也是相同，大家由衷地开心高兴，员工感到更有

“价值”和“使命感”，这就是我们日本和装联合控股株式会社的愿望所在。

Our corporate philosophy

●企业理念

“有人们喜悦之地，就有繁荣。”



　　一般来讲企业的最大目标是追求利润，但我们日本和装联合控股株式会社却认

为并非尽然。在实现目标之前，还有必须要做的事情。归根结底就是认真、正直、始终

本着消费者至上的态度，开展每天的业务。

　　此外，在商品交易的中介过程中，从消费者的角度出发，同时也考虑生产厂家的

利益，随时将促成生产厂家和消费者相互繁荣的交易为第一要素。

　　并且，对于本公司来说，不可忘记要通过我们的工作，为社会做出贡献。具体来

讲是创造就业，并加以保持，从而进一步创造本企业员工的工作价值，使理想成为现

实。

　　通过消费者、生产厂家、商户、股东、员工——五方共赢，本公司的实质性目标就

是成为五方共享喜悦的企业，我们相信只有达到这个目标，才能实现利润的最大化。

Our corporate target 

●企业目标

消费者

股东

员工

商户

生产厂家

以“五方共赢”为目标

日本和装联合控股株式会社



　　我们日本和装联合控股株式会社作为“创造文化商

务”企业，对于“脱离了教授与传承的过程则无法顺利进

行流通、或不得不走向衰退、消亡的商品”进行技术、产

业延续的支持以及实际的运营。

　　现在，在主打业务的“日本和装”业务方面，在日本

全国各地经营有和服着装培训教室，这些教室是对和服

文化的宣传，通过向顾客教授“和服着装”以及让顾客了

解“穿着机会、物品的价值”，开展和服的普及活动并从

事促销代理业务。我公司与全国约40家和服及和服带的

厂家、和服用品综合批发厂商签订了《销售业务委托合

约》，介绍各公司的产品及商品，并从事中介业务。

　　我公司的收益来自于各合约企业的广告费收入及

促销业务收入。由于主要资金源于手续费收入、货款回

收代理辅助手续费、加工承包手续费收入、代理交货手

续费等，因此能够运营免学费的和服着装培训教室。

　　“日本和装”的“和服着装免费培训”每年于春秋两

次通过各媒体（电视广告、报纸广告等）招收对和服感兴

趣、有学习愿望的学员。学员通过呼叫中心报名，编成10

名左右的班，由拥有和服着装指导技术的合约讲师负责

各教室的培训（一周一讲、每讲2小时、共15讲）。一年约2

万人听讲。

　　当有兴趣的学员掌握了着装及和服价值等“知识”

后，自然就会有购买欲望。我公司的销售形式即是仅对

有购买愿望的学员介绍合约企业的产品。因其不通过各

流通环节，从而能实现低价（这正是新的商业模式），这

也是对参加该培训的消费者（学员）的特别优惠。

　　由于销售主体最终还是各合约企业，我公司是处于

中立的立场，因而在运营过程中能保持“消费者至上主

义”的企业姿态，对质量、价值、价格进行管理，保证不发

生有损消费者=学员利益的问题。

　　日本和装联合控股株式会社在全国范围发展“日本

和装”业务，首要目标就是成为市场创造型企业“通过和

装发展新的日本文化并创造市场”。

　　另外，“日本和装”业务除了“和服着装免费培训”外

还备有“中级教程”等课程。

About our enterprise

●业务内容

教授

（进行培训）

传达

召开研论会

（促销代理业）

以生产者价

格流通

（中介业务）

防止产业

衰退

■“日本和装”业务

“通过和装发展新的日本文化并创造市场”的

市场创造型商务

我们不单是零售业企业，

还要确立作为中介业务这

一新业务形态的商业模式。



About our enterprise

●业务内容

日本和装

提出“让着装之心遍布日本各个

角落”的口号，自1987年起，每年

在日本各地开设2期“和服着装

免费培训”（一周一讲、共15讲）。

丝之匠中心

为了进一步提高服务及质量，于

2004年成立。是从验货到交付顾

客实行“一条龙”管理的集中管

理中心。

日本和裁技术院

在支援和裁技术者的同时开设

“和裁论坛”等开展普及活动。

和服再生中心

承担“和服着装免费培训”的附

加服务功能，主要进行和服的

保养（全洗及去污渍等）。

 

　　日本和装联合控股株式会社以“日本和装”为中心，推出了“丝之匠中心”、“日本

和裁技术院”、“和服再生中心”共4项业务品牌。这4项品牌时而协同，时而独立，共同

致力于“通过和装发展新的日本文化并创造市场”。

　　敬请期待我公司作为新的商务模式——“创造文化商务”的进一步发展！

关于我公司推出的4项品牌



在日本全国各地提供
最高水平的服务。

●网络

北海道局

仙台局

新潟局

北陆局
福岛局

郡山局

静冈局

滨松局

南九州局

宫崎支部

横滨局名古屋局

京都局

顾客服务中心·呼叫中心

日本和裁技术院

广岛局

大阪局

神户局

冈山局

高松局

九州局

日本桥局

新宿局

总公司

埼玉局

群马局

茨城局

总公司

日本和装

和服再生中心

丝之匠中心

和服再生中心

日本和裁技术院

丝之匠中心

　　自1984年于九州福冈创业以来，日本和装联合控股株式会社就随着“日本和装”业务

的发展将服务网络扩大至全国各地。

　　我们借助众多人士的支援，切实稳步地将服务网络向全国范围扩展，挑战新的商务

模式，为了在全国各地提供最高水平的服务而不遗余力。

（2011.1）





●沿革与业绩

 1984年3月 DERIKO（个人事业）创业

 1986年7月 成立有限公司DERIKO  资本金100万日元（舶来品进口销售业）

 1993年12月 成立“和服再生中心”

 2003年9月 兼并株式会社FROMNORTH

 10月 公司名变更为株式会社吉田联合控股公司

  整合了日本和装（旧_日本和装振兴协会）、日本和裁技术院2项业务

 12月 兼并了日兴企业株式会社

 2004年4月 兼并了株式会社WISE-ASSOCIATES、株式会社日本和装文化研究所、

  有限会社MORIGUCHI、有限会社吉田专业服务、有限会社和装.COM

  在福冈成立“顾客服务中心”

 10月 在京都成立“丝之匠中心”

 2005年11月 “顾客服务中心”迁至京都

 2006年5月 公司名变更为日本和装联合控股株式会社

 9月 在JASDAQ证券交易所上市（上市后资本金为4亿5870万7954日元）

 2007年3月 成立子公司“日本和装批发株式会社”

 6月 成立子公司“日本和装信贷株式会社”

  总公司迁至东京

 11月 成立子公司“日本和装市场株式会社”

 2008年3月 在美国成立子公司“NIHONWASOU USA,INC.”

 2010年4月 兼并子公司“日本和装市场营销株式会社”

＜沿革＞

＜业绩＞ 

第20期 2006年4月期

第21期 2007年4月期

第22期(※１) 2008年4月期

第23期(※２) 2008年12月期

第24期 2009年12月期

5,841,510

6,274,088

6,411,069

3,934,766

5,950,375

1,063,227

969,984

621,671

301,772

402,241

577,598

530,204

318,172

125,094

196,618

1,537,110

2,598,228

2,726,805

2,743,728

2,788,097

结算期  销售额 利润总额 本期利润 纯资产

（单位：千日元）

（※1）由第22期起开始合并结算。（※２）由于结算期的变更，第23期为8个月结算。

●销售额
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●?常利益·当期利益

利润总额

本期利润

402,241

196,618

（2010.5）
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